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Introduktion Masterclass ﬁ

Masterclass

INTRODUKTION

e =N

Valkommen till Vimentis Masterclass, ett program utformat for att ta
din férsaljning till en helt ny niva och hjalpa dig att bli framgangsrik inom
B2B forsaljning.

Under en intensiv 12-manaders period kommer du som deltagare att
erhalla coachning, utbildning och verktygen fér att uppna hégsta nivan
inom forsaljning. Nar du investerar i Vimentis Masterclass ar det en
investering for livet!

Vimentis Masterclass skapades ar 2021 och vi har levererat
saljutbildningar till ver 3000 personer med olika bakgrunder - fran
jurister till konsulter, entreprenorer och startups. Efter avslutade
sessioner har fragan om nasta niva alltid hanterats genom samrad och
konsultation. Men till slut kdnde vi att det var dags att skapa nagot helt
nytt och revolutionerande - nagot som skulle ta vara deltagare till
eliten inom forsaljning.

Vara program har under de senaste 4 aren producerat 6ver 300 mkr i
organiskt tillvaxt. Det sager en hel del om vad for resultat
utbildningarna har gett.

Ar du redo att bli den bista versionen av dig sjélv och blien
framgangsrik siljare?

Ga med i Vimentis Masterclass och ta ditt forsta steg mot att fa ett
svart balte inom forsaljning!
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Om Utbildningen g Masterclass

OM UTBILDNINGEN

Masterclass ar en premium utbildning

Vi startar hogst fem grupper per ar med en begransning pa upp till 10
personer i varje grupp. Utbildningen ar en intensiv 12-manaders
forsaljningsutbildning med bade individuell och gruppcoaching.

Programmet ar dynamiskt och inkluderar veckovis coaching for att
sakerstalla att deltagarna uppnar sina personliga och ekonomiska mal.
Huvudsyftet med utbildningen ar att ge deltagarna nycklar, struktur och
sjalvfortroende for att ta sin forsaljning till nya héjder.

Varje deltagare far efter programmet ett certifikat samt
ett svart balte med sina mal och namn broderat i guld.

Nyhet! Vi kan nu erbjuda Klarna som
Klarnd. betalningslosning, inklusive majlighet till
delbetalning, fér vara saljutbildningar.
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Innehall i kursen ﬁ Masterclass

Innehall i
UTBILDNINGEN

12 manaders séljtraning

Pa Thesalesdojo.se erbjuds en 24 veckor lang saljutbildning
som avslutas med en Impact Sales-certifiering. Utover det har
far du som deltagare Exclusive one to one méte med Michel
under hela 12 manader!

Innehall:
Grundlaggande + avancerad forsaljning 12
veckor
Social Selling 8 veckor E-kurs + lopande
Video och Al verktyg I6pande
. Socialamedier strategi lopande
. Linkedin strategi lopande
Actionmanagement och sjalvfortroende 4
veckor (lI6pande)
. Storyselling 4 veckor
. Pitch och presentation 2 veckor
Malsattning, traning och mindset I6pande
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Onboarding processen ﬁ Masterclass

ONBOARDING
Processen

Efter mottagande av anmalan och betalning kommer vi att
boka in vart uppstartsmote. Under denna 60-minuters session
kommer vi att samarbeta for att faststalla dina mal,
kommunikationsplaner, budget och strategier.

. Uppstartsmotets agenda:

. Omsattningsmal 12 man
Onboarding The Sales Dojo- Impact Sales

Genomgang av plattform och App Ovriga fragor

For att kunna delta kravs en dator eller smartphone. Allt sker
Live & Online.

OBS - missar du en av livesandningarna gar det att ta del av
innehallet pa Dropbox efter sindningen.




Verktygenikursen ﬁ Masterclass

VERKTYGEN |
Kursen

Gruppsessioner Masterclass App
Vi erbjuder 35 livesanda Vimentis erbjuder ocksa en
gruppsessioner dar deltagarna dedikerad app som innehaller
traffas i en digital miljé. Under interaktiva material,
dessa sessioner erbjuder vi Iopande kommunikationskanaler, och E-
utbildning inom forsaljning och kurser, bland annat. Dessutom
marknadsforing kan vi ocksa mata deltagarnas

utveckling genom hela
programmet via appen.

Impact sales

Har ligger allt videomaterial som du behover for att lyckas
med forsaljningen i ditt foretag. Varje steg i saljprocessen
beskrivs detaljerat for att méjliggora framgang.

Under en period av 12 manader innehaller programmet
aven veckovisa uppgifter som ar direkt anpassade till
deltagarens foretag, med malet att stirka och utveckla
verksamheten.



Grundlaggande + avancerad ﬁ Masterclass
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GRUNDLAGGANDE
Forsaljning
+ Avancerad 12v

Grundlaggande

Modul 1 handlar om prospektering och malgruppsanalys for att
identifiera potentiella kunder och anpassa
prospekteringsstrategin baserat pa deras behov.

Modul 2 lar ut effektiv motesbokning med anvandning av olika
kommunikationsmedel och forberedelser infor motet.

. Modul 3 fokuserar pa grundlaggande saljstrategier och
relationsskapande med kunder.

Modul 4 handlar om grundlaggande presentationsteknik ,
inklusive anpassning till kundbehov och anvandning av
kroppssprak och rost for att forstarka budskapet.

Avancerad forsaljning

En fem-modulers forsaljningskurs med fokus pa att skapa vérde
for kunderna, anvanda kundens perspektiv for att skapa
affarsvarde, avancerade behovsanalysmetoder, effektiv

presentationsteknik, hantering av invdndningar och motstand
samt avslutningsteknik och relationsbyggande. Kursen inkluderar
ocksa strategier for att utveckla langsiktiga kundrelationer.
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Digital & Social forsaljning ﬁ Masterclass

DIGITAL & SOCIAL
Forsaljning

. Introduktion till Social Selling
Bygga ett Starkt Personligt Varumarke
Identifiera och Engagera Prospekter
Innehallskurering och Skapande
Relationsbyggande och Nurturing
Social Selling-Verktyg och Teknologier
e Overvinna Utmaningar i Social Selling

. Matning och Visning av ROI
o Kopprocessen for kunder pa sociala
medier

Strategi for sociala medier

Vi kommer aktivt och I6pande jobba med sociala medier i syfte om att
skapa narvaro for att det ska bli lattare att bygga ett fortroende till
potentiella kunder, vilket kommer hjalpa dig att stanga fler affarer.

Kursen kommer aven tacka sociala medieprofiler,
engagemangsstrategier, innehallskurering, skapande och etiska
overvaganden inom sociala medier.



Video och Al verktyg ﬁ Masterclass
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\ViTe[-ToXoYel o
Al VERKTVYG

Oversikt

Introduktion till integrationen av Al och video i moderna forsaljningsprocesser.
Ta del av en transformation av forsaljningsprocesser och utforska
hur Al och video kan oka effektiviteten och resultaten.

Modul 1 Modul 2
Forklaring av Al-teknologier, e Tips och rad for att skriva
sasom maskininlarning och manus och producera

naturlig sprakbehandling, som ar engagerande
relevanta for forsaljning. forsaljningsvideor.
e Hur man anvander video for
Hur video kan forbattra att beratta en overtygande
kommunikationen och 6ka forsaljningshistoria och fér
engagemanget vid forsaljning. att visa produkt- eller
tjanstefunktioner.
Visa hur Al kan automatisera . Tekniker for att skapa
upprepade uppgifter, vilket ger personliga
mer tid for strategiska videomeddelanden till
forsaljningsaktiviteter. prospekt och kunder och

mycket mer.

e©
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Linkedin strategier ﬁ Masterclass

" LINKEDIN STRATEGIER

o

I

e Optimering av din LinkedIn-profil for att forbattra din
narvaro pa plattformen.

e Strategier for att bygga upp och starka ditt
personliga varumarke.

» Identifiering av ratt malgrupp pa plattformen.

e Anvandning av avancerade soktekniker och
filtrering.

e Skapande av engagerande innehall for att locka
potentiella kunder och na ut till befintliga kontakter
for att bygga relationer.

e Analys och matning av resultat for att utvardera
framgang pa plattformen.

e Vi kommer aven att tdcka manga andra relevanta
amnen Iopande som hjalper dig att stanga fler
affarer.



Story selling Masterclass

STORY SELLING

En forsaljningskurs kallad "Story Selling" bestar av 7
moduler som tacker amnena:

Introduktion till Story Selling.

Konsten att skapa engagerande berattelser.
Berattelsestrukturer och format.
Anvandning av kundberattelser och fallstudier.
Berattande i forsaljningspresentationer.
Sociala medier och berattande.
Ovningar och praktikfall och mycket mer.
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Pitch & presentation ﬁ Masterclass

PITCH &
PRESENTATION

Struktur av pitch - 2 veckor

Z%

Har vi kommer att ga igenom hur

Z}—@ du ska strukturera upp din pitch

pa basta satt for att vacka ett

ED_@ Accept fragor behov hos kunden som dem

kanske inte visste om att dem

Struktur av presentation - 2 veckor

ZD—@ Mal med métet
5 Har kommer vi ga igenom hur du
25—@ Introduktion ska strukturera upp en

presentation pa basta satt for att

.>D_@ lyckas vicka ett intresse hos
il Losningen . .

; kunden och stanga affarer
.>D—© Call to action



—

Personlig utveckling ﬁ Masterclass

PERSONLIG
Utveckling

Malséttning Tranin g Tréning
Forsta vikten av tydliga och T e s ooy G e
specifika mal i saljprocessen.

pa under utbildningen for
att du ska ska bli den basta
versionen av dig sjalv.

Identifiera SMARTA mal for
personlig och professionell
framgang. Tekniker for att satta
bade kortsiktiga och langsiktiga
mal fér att driva motivation och
fokus.

Mindset

* Positivt tankande: Odla en positiv mental installning for att 6vervinna
utmaningar och motgangar.

e Tillvaxtsinriktning: adoptera en installning till kontinuerlig inlarning
och forbattring.

e Motstandskraft: Utveckla motstandskraft for att hantera avslag och
behalla entusiasmen inom forsaljning.

Actionmanagement Sjalvfortroende

Tips for att hantera tid effektivt och  Strategier for att 6ka sjalvfortroende,
o6ka produktiviteten. Detta hantera sjalvtvivel och
inkluderar att anvanda tidsstyrning impostersyndrom, samt betydelsen av
for att prioritera uppgifter, skapa sjalvsdkert kroppssprak och effektiv
produktiva vanor, och justera kommunikation i forsaljning.
dagliga atgarder for att uppna
overgripande mal.



i E ‘ THINK UNLIMITED,

THINK MASTERCLASS

Borja din resa mot en framgangsrik karriar inom férsaljning redan
idag! Genom att anmala dig till vara spannande saljkurser kan du 6ka
din férsaljningskompetens och 6vertraffa dina mal. Tillsammans kan

vi forma din framtid inom forsaljning. Klicka pa lankarna nedan foér
att boka ditt kostnadsfria mote med Nordens mest rekommenderade
sdlj coach pa Linkedin Michel, redan idag!

G +46 707831199 e michel.l.godorn@vimentis.se

0 Parea Coworking space @ https://www.vimentis.se




